
Gesundheitsvorsorge für Unternehmen 
Stärken Sie Ihr wertvollstes Kapital: 
Ihren Kunden 

Makler meets Company 19.09.2023
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Wachstum des Marktes bKV



Wie komme 
ich mit der 
bKV durch 
die TÜR?
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Wie spreche ich die bKV an?

Betriebliches Gesundheitsmanagement
Senkung AU Zeiten

Betriebliche Vorsorge
Social benefitFachkräftemangel

Sachzuwendungen

Soziale Verantwortung

Fluktuation
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Betriebliche Vorsorge
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Soziale Verantwortung
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Aber, wo finde ich den bKV Kunden



Mein Bestand
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Ein Beispiel von Vielen
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Google Maps

Hier sind wir
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Google Maps
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Google Maps
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Google Maps
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Digitale Visitenkarte





Der erste Kontakt:

15

• „Wer ist bei Ihnen für das Thema Gesundheit verantwortlich?“

• „Versicherung“ ist leider ein Unwort! - Sie verkaufen „Konzepte“ zur 

Mitarbeiterbindung, zur Motivationssteigerung, zur Minderung von AU-

Tagen…

• Das Konzept hat schlanke Prozesse und damit einen geringen 

Verwaltungsaufwand!

• Einfache digitale Services für Mitarbeiter
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Einzelbau-

steine

Individuell

Detailreich

Bedarfsgerecht

4
Kompakt-
bausteine

Einfach

Strukturiert

Bewährt

4
Budget-

bausteine

Schlank

Kostengünstig

Unkompliziert
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bKV der DKV: alles ist möglich 
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Identische Leistungsinhalte
in allen Budgethöhen

Arznei-, Verband
und Heilmittel

Sehhilfen

Refraktive
Augenchirurgie

Hilfsmittel
inkl. Hörgeräte

Alternativmedizin
Vorsorgeuntersuchungen, 
Schutzimpfungen und 
Präventionskurse

Zahnbehandlung /
Prophylaxe etc.

Zahnersatz

Budget Höhen
• 300 EUR
• 600 EUR
• 900 EUR

• 1.200 EUR

Keine Sublimits
Das vereinbarte Budget kann 
für alle Leistungen verwendet 

werden



Familienangehörige – weil´s wichtig ist!
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• Verkaufsstart: 1. Dezember 2023
• Versicherungsbeginn: 1. April 2024

Budgettarife für Familienangehörige:
• innerhalb von 3 Monaten ab Zugang des 

Begrüßungsschreibens
• ohne Wartezeit
• ohne Gesundheitsprüfung
• gleiche Budgethöhe wie Mitarbeiter der Firma
• für GKV und PKV Versicherte möglich

Abschluss
bKV-Vertrag 

mit der Firma

Begrüßungsschreiben 
an Mitarbeiter/Kunde

Interesse Versicherung 
Angehörige

Beratung
Kunde geht auf 

Vertriebspartner zu

Direktabschluss
Kunde schließt selbst im 

Onlineabschlussmodul ab
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Vernetzen Sie sich mit mir



Vielen Dank


