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Früh anfangen lohnt sich jetzt doppelt – mit der 
100 € Jubiläumsgutschrift von Allianz Leben

Geburt 67 Jahre

305.058 €1,2

mit 100 € Jubiläumsgutschrift

303.960 €1

ohne 100 € Jubiläumsgutschrift

Modellhafte Wertentwicklung in der Modellrechnung unter 

Einbeziehung der 100 € Jubiläumsgutschrift über 67 Jahre 

Laufzeit analog der Zuzahlungssimulation.

Hier am Beispiel der KinderPolice 

InvestFlex Green1:

Aus der 

Jubiläumsgutschrift 

von 100 € kann sich 

beispielhaft eine 

Erhöhung des 

einmaligen Gesamt-

kapitals am Ende 

der Ansparphase 

von 1.098 €1

ergeben. 

Beispielhaftes einmaliges 

Gesamtkapital:

Antragseingang

bis 31.12.2022
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Umwandlungsoptionen bei der 

Kinderpflegerente

Abschluss

KinderPolice mit 

Kinderpflegerente

Beitragsüberprüfungs-

option

1 Jahr 14 Jahre 18 Jahre16 Jahre

Übernahme 

Vertrag durch 

versichertes Kind

Mögliche Entnahmen 

bspw. für 

Führerschein möglich

Umwandlung 

Kinderpflegerente in BUZ

Neu: Zusätzlich möglich bei

Eintritt in weiterführende Schule, 

Eintritt in Klassenstufe 11

Beginn Studium

Nach der 

Geburt
Realschüler VolljährigkeitStart Ausbildung

BUZ wird in bestehenden 

Vertrag eingeschlossen

Versorgerabsicherung 

fällt ggf. weg

Bei gleichem Gesamtbeitrag: 

Stärkung der Altersvorsorge bei

der KinderPolice

+
+ Beitragsüberprüfungs-

Option: BUZ-Beitrag reduziert sich

67 Jahre



Allianz KinderPolice
Wenig Kapitaleinsatz, max. Versicherungsschutz
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Vertriebsansatz – Kapitalaufbau plus Versicherungsschutz
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Vertriebsansatz – Kapitalaufbau plus Versicherungsschutz

Für jede Zuzahlung werden einmalige Kosten in Höhe von 4,50 % fällig. Diese Kosten werden

der Zuzahlung entnommen und sind in den dargestellten Werten bereits berücksichtigt.



Aktion Biometrie „Zukunft gestalten“ mit 
vereinfachtem Zugang
Schlanker Verkaufsprozess für BU und KSP im Privatgeschäft bis März 2023

Eigen-DO bis Eintrittsalter 45 und 

bis zu einer monatlichen BU-/KSP-Rente von 1.250 €

Bio/Chemie/Physik

Transport, 

Verkehr, Logistik

Technische Fachkräfte 

IT/Software & Ingenieure

Grafiker, 

Kommunikations-

und Werbefachleute



RentenRetter
ohne Gesund-
heitsprüfung
Kleiner Aufwand, große Wirkung:

Der RentenRetter (B-Baustein) in der 

Altersvorsorge mit Wartezeit – ohne  

Gesundheitsprüfung 
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Mit Dynamik Kaufkraft und entgangene 
Gehaltssteigerungen sichern  
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Vertriebstipp:

Beitragsbefreiung (Plus) 

mit Dynamik (Airbag). 

Bei Eintritt Berufsunfähigkeit 

ist eine jährliche Steigerung 

von bis zu 10% des 

Gesamtbeitrages

Beitragsdynamik von bis zu 

10% p.a.

Schematische Darstellung 

Wenn etwas passiert 

Vorsorgeziel

gesichert

RentenRetter übernimmt 

Beiträge 

V
e
rl
a
u
f 
A

u
fb

a
u
 

A
lt
e
rs

v
o
rs

o
rg

e
 

Beginn 

Altersrente

Airbag 

Arbeitskraft und 

Einkommen fallen weg

RentenRetter UND Airbag 

übernehmen

Dynamik (Airbag) sichert Kaufkraft und kompensiert 

entgangene Gehaltssteigerungen 



Biometrie-
Initiative
Firmen

•
L-FK | 
Dr. Schroeder, Frey, 
Freilinger

• Stuttgart
Mai / Juni 2022 •
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Aufnahmeverfahren und Absicherungshöhen

BIOMETRIE-INITIATIVE 2022

bAV-AG-finanziert bAV-AN-finanziert

bAV-Gruppen-

vertrag

Verbände-

geschäft

bAV-Gruppen-

vertrag

Verbände-

geschäft

listenmäßige 

Aufnahme (ab 10 VP)
1.250 EUR 1.250 EUR – – – –

Arbeitgeber-DO 2.500 EUR 2.500 EUR 1.250 EUR 1.750 EUR 1.750 EUR –

Arbeitnehmer-DO 2.500 EUR 2.500 EUR 1.750 EUR 2.500 EUR 2.500 EUR 1.750 EUR

vollständige 

Risikoprüfung
3.000 EUR > 2.500 EUR 3.000 EUR 3.000 EUR > 2.500 EUR 3.000 EUR

Deklaration 2022: garantierte monatliche AKS-Rente 1.250 EUR ergibt 1.625 EUR Gesamtrente



Vertriebsansatz 1 AG-Finanzierung

max. 1.250 EUR mtl. Garantierente BU oder KörperSchutzPolice 

max. 225.000 EUR Garantiekapital - RisikoLeben

ohne Gesundheitsfragen / listenmäßige Aufnahme 

Provisionsbeispiel zur Nr. 1 (Gruppenvertrag Einzel/G, 40‰ Courtagesatz):

2.424 EUR  bei Kollektiv von 50 Arbeitnehmern  121.000 EUR 

Nr. Alter Mtl. Beitrag Gesamtkapital bei 

Tod

Mtl. gesamte BU-

Rente

Beitrag für Tod Beitrag für B Beitrag für 

BU-Rente

1 30 100,23 € 176.600 € 1.625 € 19,56 € 1,11 € 79,56 €

2 40 121,46 € 25,46 € 1,75 € 94,25 €

Beispiel: Garantiekapital bei Tod 100.000 EUR – mtl. garantierte BU-Rente 1.250 EUR – Endalter 67



Vertriebsansatz 2 maximale Arbeitskraftsicherung

AG-finanzierung: 

Keine Gesundheitsfragen bis 1.250 EUR mtl. Garantierente notwendig

AN-finanzierung: 

AG-DO bis 1.750 EUR mtl. Garantierente

oder

AN-DO bis 2.500 EUR mtl. Garantierente

Maximale Ausschöpfung der Arbeitskraftsicherungs-Rente mit vereinfachtem 

Aufnahmeverfahren:

Bei Nutzung der AG-DO: 3.000 EUR garantierte mtl. AKS-Rente

Bei Nutzung der AN-DO: 3.750 EUR garantierte mtl. AKS-Rente



Allianz 
Baufinanzierungs-
Schutzbrief 
Absicherung einer Immobilienfinanzierung 

im Falle von Arbeitsunfähigkeit oder Tod

© Deutsche Lebensversicherungs-AG



Zahlungsunfähigkeit – Gründe gibt es viele

Erkrankung, Unfall, Tod … 

12,50%

15,90%

17,10%

19,90%

Häufige Ursachen in Deutschland1

Arbeitslosigkeit

Erkrankung, Unfälle, Sucht 

Unwirtschaftliche Haushaltsführung 

Scheidung, Trennung, Tod

¹ Creditreform: Schuldneratlas Deutschland 2020, November 2020 

https://www.creditreform.de/fileadmin/user_upload/central_files/News/News_Wirtschaftsforschung/2020/SchuldnerAtlas_

Deutschland/Analyse_SchuldnerAtlas_2020.pdf 16

https://www.creditreform.de/fileadmin/user_upload/central_files/News/News_Wirtschaftsforschung/2020/SchuldnerAtlas_Deutschland/Analyse_SchuldnerAtlas_2020.pdf


Einbußen bereits nach 6 Wochen 

Einbußen
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Entgelt 

Krankengeld

70 % v. Brutto 

EMR

Hartz IV ?

7 – 78Woche 1 – 6 … und dann …?

Entgelt-

fortzahlung

grundsätzlich 

keine Einbuße, 

keine Vorsorge 

erforderlich 

Entgeltfortzahlung Krankengeld

finanzielle Absicherung möglich durch 

bspw. BU oder KSP 

evtl. Erwerbsminderungsrente

schematische 

Darstellung

Zusätzliche mögliche Vorsorge:

Allianz Baufinanzierungs-Schutzbrief 

springt ein

oder bspw. auch Krankentagegeld 
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© Allianz 2021

BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF: FUNKTIONSWEISE 

Der Baufinanzierungs-Schutzbrief als 
Schutzschild bei finanziellen Engpässen 
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Verortung im Kontext zu anderen Absicherungen 
Der Baufinanzierungs-Schutzbrief hilft bei Arbeitsunfähigkeit (AU) und ist je nach Bedarf auch ideal in Kombination mit 

anderen Absicherungen 
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privat

gesetzlich 

ggf. 

Entgelt-

fort-

zahlung ggf.   

Krankengeld

ggf.

 private Arbeitskraftsicherung
bspw. BU / KSP zusätzlich in Kombination mit BaufiSB

 gesetzliche Absicherung
bspw. Erwerbsminderungsrente aus der DRV   

bis zu 6 Wochen Woche 7-78

Entgelt

AU Leistung zunächst bis zu 24 Monate je AU und 

insgesamt max. 5 Jahre

Baufinanzierungs-

Schutzbrief
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Beitragsbeispiele

BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF: BEITRAG

Beispiel 1 Beispiel 2

Immobilienerwerb

Finanzierung

 Darlehenssumme 200.000 EUR

 Darlehensrate monatlich 800 EUR

 Zinsbindungszeit 20 Jahre

Leistung

Vorläufige Weiterzahlung der Raten sicherstellen bei

 Arbeitsunfähigkeit: Monatsleistung von 800 EUR

 Tod: einmalige Zahlung von 60 Monatsraten (á 800 EUR) = 48.000 EUR

Eintrittsalter 
30 Jahre 40 Jahre 

Versicherungsdauer 20 Jahre 10 Jahre 

Monatsbeitrag 19,98 EUR 26,94 EUR

Zwei Beispiele

! Berechnung nur mit Anmeldung Benutzerschlüssel/Passwort oder 

Zertifikat) möglich



22

Beitragsbeispiele

BAUFINANZIERUNGS-SCHUTZBRIEF: BEITRAG
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Zertifikat) möglich



Abgrenzung im Rahmen einer Immobilienfinanzierung
Je nach Wunsch und Bedarf die passende Absicherung 

RisikolebensversicherungBaufinanzierungs-Schutzbrief

Leistungsauslöser Tod und AU Tod

Leistung Zeitlich begrenzte Übernahme der 

Finanzierungsrate1 in Höhe der gewählten 

Absicherungssumme

Auszahlung einer einmaligen 

Versicherungssumme

Risikoprüfung Keine Vereinfachte Risikoprüfung bei Immo-

Finanzierung bis 500.000 EUR

Wartezeit 6 Monate Keine

Ziel Überbrückung von Finanzierungsraten im 

AU- und Todesfall. 

Notverkauf der Immobilie verhindern.

(vollständige) Besicherung des 

Hypothekendarlehens im Todesfall 
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29 171 869 1



Abgrenzung im Rahmen einer Immobilienfinanzierung
Je nach Wunsch und Bedarf die passende Absicherung 

RisikolebensversicherungBaufinanzierungs-Schutzbrief

Leistungsauslöser Tod und AU Tod

Leistung Zeitlich begrenzte Übernahme der 

Finanzierungsrate1 in Höhe der gewählten 

Absicherungssumme

Auszahlung einer einmaligen 

Versicherungssumme

Risikoprüfung Keine Vereinfachte Risikoprüfung bei Immo-

Finanzierung bis 500.000 EUR

Wartezeit 6 Monate Keine

Ziel Überbrückung von Finanzierungsraten im 

AU- und Todesfall. 
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Hypothekendarlehens im Todesfall 
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Allianz 
PrivateFinancePolice

Zugang zu Renditechancen von 

alternativen Anlagen erhalten!
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Allianz PrivateFinancePolice

Assetklassen im PFP-Referenzportfolio

Investitionen in Wind- und 

Solarparks

Erträge aus Einspeise-

vergütung

Erneuerbare Energien

Investitionen in 

z. B. Straßen- und  

Stromnetze 

Beteiligungen an 

Unternehmen

Investitionen

in große Gewerbeprojekte

Gewerbliche 

Finanzierungen

Erträge aus Betreiber-

vergütung

Gewinne aus 

Unternehmens-

wertzuwachs

Mieteinnahmen Kreditzinseinnahmen

Infrastruktur Private EquityImmobilien Private Debt
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Kundenansprache
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Attraktive langfristige Renditechancen
Schematische Darstellung langfristiger Renditechancen p. a. nach Kapitalanlagekosten und 

Schwankungsrisiken des Referenzportfolios im Vergleich zu einzelnen Anlageklassen.
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Topli

ne 

goes 

here
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Q2

+2,09 %



31



Ihr
Kontakt

zu uns

Bitte nutzen Sie künftig für den Kontakt zu 

uns die neue Mailadresse

sdv-leben@allianz.de

🔗 weitere Ansprechpartner 

(Team/Vertriebsunterstützung/Fachberatung)

MAKLERBETREUUNG SDV AB 01.07.2022

Angela Rockenfeller Sonja Herdtfelder

https://allianz.scnem.com/art_resource.php?sid=39vo.16gmh26,no_download=1

