Gemeinsam
erfolgreich.

HERZLICH
WILLKOMMEN
BEI

finanzwell finanzwell finanzwell finanzwell finanzwelt finanzwell

HERAUSRAGEND HERAUSRAGEND HERAUSRAGEND HERAUSRAGEND HERAUSRAGEND HERAUSRAGEND




Zeit

10:00 -
11:00 Uhr

11:00 -
12:00 Uhr

12:00 -
12:15 Uhr

12:15 -
13:15 Uhr

13:15 -
14:15 Uhr

AGENDA

Themen

Jahresruckblick 2021 & Ausblick 2022

Die Alte Leipziger Leben 2022 -
mit Schwung ins neue Jahr

PAUSE

Die beste Investition fiir meine Gesundheit -
Premium Med

Vorstellung SIGGI 2.0 -
Nachhaltigkeit als Erfolgssiegel

Gesellschaft

Gerhard Lippert
Vorstand SDV AG

Christian Hasch
Mathias Meier
Alte Leipziger

Holger Dowe
DKV

Stefanie Abels
Kristina Kleiman
SIGNAL IDUNA

60

Min.

60

Min.

SERVICEPARTNER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG



ERSTE WAHL FUR
QUALITATSMAKLER

RUCKBLICK 2021
VS

AUSBLICK 2022




Jahresruckblick 2021
TOP AUSZEICHNUNGEN

SERVICEPARTNER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG

finanzwell

HERAUSRAGEND

Kategorie:
Maklerorientierung

SDV Servicepartner der
Versicherungsmakler AG

Maklerpoolstudie 2021

finanzwelt

HERAUSRAGEND

Kategorie:
Prozesse | Services / Verwaltung

SDV Servicepartner der
Versicherungsmalder AG

Maklerpoolstudie 2021

finanzwelt

HERAUSRAGEND

Kategorie:
Weiterbildung
SDV Servicepartner der
Versicherungsmakder AG

Maklerpoolstudie 2021

finanzwell

HERAUSRAGEND

Kategorie:
Softwareunterstiitzung/
Digitalisierung
SDV Servicepartner der
Versicherungsmakler AG

Maklerpoolstudie 2021

finanzwell

HERAUSRAGEND

Kategorie:
Vertriebsunterstiitzung

SDV Servicepartner der
Versicherungsmakler AG

Maklerpoolstudie 2021

finanzwelt

HERAUSRAGEND

Kategorie:
Marketingunterstiitzung

SDV Servicepartner der
Versicherungsmakler AG

Maklerpoolstudie 2021

I I I MANUFAKTUR

Versioherangsto:

Stiftung
Warentest

Finanztest

sungen wie You ﬂwx/[?ema(l(

SEHR GUT
(1,0)

Manufaktur Augsburg GmbH
Unfallversicherung
Tarif Premium Plus

Im Test: 112 Private
Unfallversicherungen

Ausgabe 7/2021
www.test.de

SERVICEPARTMNER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG




Jahresruckblick 2021
MAKLER-MEETS-COMPANY

Danke fiir die sehr interessanten
Beitrage! Danke fiir eine wieder mal
Angelika S. umfangreiche und spannende
Veranstaltung der SDV!!
Andre K.

MAKLER MEETS

COMPANY

ONLINE

300 Teilihehmerny

Vielen Dank fiir die vielen neuen Herzlichen Dank, sehr gelungene
Veranstaltung mit Top-

Erkenntnisse. :
Georg W. Informationen.
Gorden S.

MAKLER MEETS

COMPANY

ON THE ROAD (AGAIN)

Live-Termine 2021
Folgende Standorte sind geplant:

2.November 2021
Leipzig, Intercity Hotel Leipzig
4. November 2021
K&ln, Pullman Cologne
9.November 2021
Augsburg, Dorint
11. November 2021
Hamburg, Empire Riverside Hote]

SERVICEPARTMNER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG




Ausblick 2022
SAVE THE DATES or:

Besser. Weiter. Bilden.
3 ~
{ \ A |
R ’1 !

4 MAKLER MEETS

COMPANY

HIER GEHT‘S ZUR
ANMELDUNG:

www.sdv.ag/
makler-meets-company

K\

Termine Makler-meets-Company 2022

jeweils von €a. 10.00 bis 16.00 Uhr

www.sdv.ag/
makler-meets-company-on-the-road

D ON THE ROAD
ONLINE ON THE ROA Herbst-Tour

sommer-Tour

15. Marz 2022

10. Mai 2022

11. Oktober (Leipzig)
13. Oktober (Hamburg)
18. Oktober (Kdln)
20. Oktober (Augsburg)

28.Juni (Leipzig)
30.Juni (Hamburg)

6. September 2022 5.Juli (Ksln)

29.November 2022 T Juli (Augsburg)

SERVICEPARTNER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG




Jahresruckblick 2021
PARTNERTAGE

PARTNERTAGE DER SDV AG

LERNEN SIE UNS ONLINE KENNEN!

,SDV AG zwar nicht zum Anfassen, aber
immer wieder beruhrend.”

SERVICEPARTMNER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG




Ausblick 2022
SAVE THE DATES

Besser. Weiter. Bilden.

Termine Partnertage 2022

jeweils von ca. 10.00 bis 15.00 Uhy,
Online / Zoom-Videokonferenz

11. Februar 2022
25. Marz 2022
29. April 2022

3.Juni 2022
22, Juli 2022
9. September 2022
21. Oktober 2022

25. November 2022

HIER GEHT‘S ZUR
ANMELDUNG:

www.sdv.ag/veranstaltungen/
partnertage

SERVICEPARTMER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG




ahresruckblick 2021
ONDER-VERANSTALTUNGEN

LIVE-HACKERANGRIFF!

Erfahren Sie, wie Sie sich und Ihr Unternehmen schiitzen kénnen.

ONLINE

10.00 - : Bt
16.00 Uhr ek rmv(h““wu“ﬂ(,!,\rwtnﬂu“ld“
19. Mai 202' D / \Y

mit Live-Hackerangriff wahrend der Veranstaltung

SCHULUNGSKONZEPT
MIT ZERTIFIKAT

Mit freundlicher
Unterstiitzung von:

S

Ihr Bestand ist Ihr Lebenswerk!

Werten Sie ihn jetzt auf!

Ihr Bestand ist Thr Lebenswerk!
Sie haben die Wahl...

S BESTANDSUBERTRAGUNG
Einfach und unkompliziert den kompletten Bestand
ibertragen und konsolidieren!

\> MAKLERGARANTIERENTE

Das Angebot mit der hochsten Sicherheit

\___>7 MAKLERRENTE MAXX

ABFRAGEWELTEN

S - Das Angebot mit der hochsten Rente Hier gibt es mehr Infos...
r Bestand kann mehr!

SERVICEPARTER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG

Vorstand Vertrieb
Uppert Y o
Experte fiir Nachfolgelésungen

ygusch@sdv.ag
+49 (0) 172 7481853

ncos3aa T 1
mannsdv.ag EMal gshardbppent@sdvag

-

SERVICEPARTMNER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG




Ausblick 2022
SAVE THE DATES

TERMINE FOLGEN!




Jahresruckblick 2021
VERTRIEBSUNTERSTUTZUNG

XN KV-OFFENSIVE 2021

Vielen Dank fur lhre Teilnahme!
Ausschuttung des Aktionsbonus i.H.v.
knapp 30.000 €

—=>Sichern Sie sich beste Provisionen!
- Profitieren Sie von einem attraktiven Aktionsbonus!




Ausblick 2022 )
VERTRIEBSUNTERSTUTZENDE

MARNAHMEN

Aufgrund des grof3en Erfolgs unserer Vertriebsmallnahmen, wie der KV-
Offensive 21 werden wir in Zusammenarbeit mit den Gesellschaften fur
weitere, vertriebliche Ausrufezeichen sorgen, um so neue Maldstabe fur Sie

als Qualitatsmakler zu setzen.

LV-OFFENSIVE 22 KV-OFFENSIVE 22 SACH-/GEWERBE-
OFFENSIVE 22

SERVICEPARTMNER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG




Ausblick 2022
RELAUNCH GEWERBEPLATTFORM

NEUERUNGEN:

- Der Mehrspartenabschluss in Gewerbe (bislang mussten Antrage zu mehreren Sparten
etwas umstandlich und nacheinander einzeln gestellt werden)

« Die Digitale Kundenakte (flir Jahresgesprache und Erstgesprache mit dem Kunden)

« Das Vertriebscenter (mit Produktinformationen, Schadenbeispielen, Tutorials,
Vertriebsmaterialien)

« Ubersichtliches Dashboard im neuen Design

- Die normierte Risikoanalyse Gewerbe nach DIN-Norm 77235
»mit einer vollumfanglichen Risikoerfassung
»standardisierten Fragebogen
»automatischer Risiko-Priorisierung

SERVICEPARTMNER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG



Ausblick 2022

RELAUNCH GEWERBEPLATTFORM

WEBINARTERMINE 2022:
,Die neue SDV - Advisory Suite - Beratungsplattform fur Gewerbe- und
Industrieversicherungen®

Mittwoch, 23.02.2022 von 10:00 - 11:00 Uhr
Dienstag, 01.03.2022 von 14:00 - 15:00 Uhr
Mittwoch, 02.03.2022 von 10:00 - 11:00 Uhr

Hier geht's zur Anmeldung:

SERVICEPARTMNER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG




Ausblick 2022
MYINSURE TOOLS - NEUE UBERSICHT

Mit uns in die dighale Zukuntt

INSU\Q -

ogcts R o7 el )
INSURE INSI}QE INSI}QE

APP FUR APP FUR
MAKLER KUNDEN

Q‘{M\Q :
INSU .

SERVICEPARTMNER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG




NEU

Ausblick 2022

MYINSURE TOOLS — NEU: MYINSURE OFFICE

- NEU

- NEU - NEU - NEU - NEU - NEU - NEU - NEU - NEU - NEU - NEU-

» Arbeits- und Informationsoberflache fur grol3ere
Entlastung im taglichen Umgang mit Kunden

» Bundelung der Kanale (Makler / Gesellschaft / SDV) fur
INS schnelle, transparenten und einfachen Weg der
Kommunikation

OFFICE i _ i ; I .
 Ubersichtliche und strukturierte Dateneinsicht in den

eigenen Bestand

@

EXKLUSIVE VORSTELLUNG BEI
MAKLER-MEETS-COMPANY AM 15.03.22!!

SERVICEPARTMNER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG




usblick 2022
ELAUNCH KUNDEN-APP

V
INSURE

Willkommen
Yei mylnsure
o = yerr Theo Tester

Willkommen
bei myinsure exilusiven Funktionen:
Herr Te

YA
it

Wwillkommen
bei mylinsure
Herr Theo T

hre exki

Vertrage

Maklervertrag
erfassen

Kontakt zum Makier Schaden meldd

$

Kontakt zum Makier

$  schaden melden

SERVICEPARTMNER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG




Ausblick 2022
RELAUNCH KUNDEN-APP

NEUE WEBSITE FUR IHRE KUNDEN!

lhre Versicherungen
immer zur Hand

Jetzt Registrierungscode anfordern

& App Store P Google Play

SERVICEPARTMNER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG



http://www.myinsure.de/

Exrste Wahl fur Qualitatsmakler

DER Servicedienstleister fir Qualitatsmakler zu den besten Mit uns nimmt thr
Konditionen am Markt, ausgezeichneten Prozessen und der Geschaft Fahrt auf!
bestmoglichen Unterstitzung. Worauf warten Sie noch?

WARUM SEHEN WIR UNS ALS
»ERSTE WAHL FUR
QUALITATSMAKLER?



WARUM SEHEN WIR UNS ALS

»ERSTE WAHL FUR QUALITATSMAKLER%?

1. AUF UNS KONNEN SIE SICH
VERLASSEN!

AR

SERVICEPARTMNER DER
ERUNGSMAKLER AG



WARUM SEHEN WIR UNS ALS

»ERSTE WAHL FUR QUALITATSMAKLER%?

2. WIR SEHEN DEN ,,SDV“ MAKLER
ALS PARTNER DES HAUSES!




WARUM SEHEN WIR UNS ALS

»ERSTE WAHL FUR QUALITATSMAKLER%?

3. WIR SIND...

SYMPATHISCH FAMILIAR INNOVATIV

MITEINANDER SCHNELL EHRL'CH VIELFALTIG
OFFEN FLEXIBEL VERLASSLICH

DIREKT LOSUNGSORIENTIERT

AUTHENTISCH PERSONLICH GeEsPrRACHSBEREIT

VERTRAUENSVOLL TRANSPARENT




WARUM SEHEN WIR UNS ALS

»ERSTE WAHL FUR QUALITATSMAKLER%?

4. WIR BIETEN...

...ALLES, WAS ,,WIR SIND%“ UND DARUBER
HINAUS HABEN WIR MINDESTENS:

33 GUTE GRUNDE

WARUM DIE SDV AG
IHR PERFEKTER PARTNER IST




GEMEINSAM ERFOLGREICH

EINE STARKE
PARTNERSCHAFT

Kostenlose Nutzung %ﬁ
von Vergleichsrechnern:
Software, Nafi, Sniver,
Gewerberechner

Ubernahme Ihrer Kunden-
& Vertragsverwaltung,
digital und datensicher:
Maklerverwaltungs-
programm I'WM

Erhohung der Bestands-
einnahmen und der
Vertragsdichte:
Maklervertrags- und
Optimierungs-

Service

Unterstiitzung in der
taglichen Arbeit:
Ist-Stand-Analyse /
Bestandsaufnahme-
formular

Minimierung

der Maklerhaftung:
Rechtssicherer
Maklervertrag

o Zusdtzliche Einnahmen

durch duale Vergiitung:
Servicevereinbarung ohne
Verwaltungsaufwand

Maklerbiiro fiir die
Hosentasche weltweit
einsetzbar:

mylnsure

Makler-App

Moderner Auftritt beim
Kunden durch kostenlosen
digitalen Kundenordner:
mylnsure Kunden-App

24 Stunden Online-
Beratung inkl. digitaler
Unterschrift vom Kunden:
myInsure Remote (Bridge)

bridge

Einfaches zeitsparendes
Abrechnungssystem:
Abrechnung iiber alle
Sparten und Gesellschaften;
digitale Darstellung

@

e

{

Zeitsparende und schnelle
Konsolidierung &
Digitalisierung lhrer
Bestinde im Code of
Conduct: Bl en Bloc

Erstklassige Deckungs-
konzepte im privaten
Sachbereich im eigenen
Policen-Eindruck:
Manufaktur Augsburg

GmbH
m MAMUFAKTUR

GroBtmogliche Sicherheit
Ihrer Kunden- &
Vertragsdaten:
Lampertz-Zelle

Verwaltung der Weiter-
bildungspflicht:
Trusted Partner

Gut Beraten

Kundengewinnung
iber Homepage:
Endkundenrechner fiir
Maklerhomepage

Sichtbarkeit im
Internet durch digitale
Visitenkarte:
myInsure Footprint

o

o

20)

Q

Eigene digitale regel-
maBige Kundenzeitschrift:
mylnsure News

4
INSURE
Automatische
Kundenakquise:
mylnsure Eampagne

Zeitersparnis - bei Anruf
Angebot, schnelle fachli-
che Unterstiitzung beim
Kundentermin:

Angebots-

Sofortservice

Umsatzpotenzial zu hoch-
wertigen Gewerbekun-
den, Haftungsentlastung:
Gewerbeservice vor Ort

(Gutachtenservice)

Umsatzunabhangiger
Zugang zu attraktiven All-
Inclusive-Fahrzeugan-
geboten fir Makler und
Familie:

Fleetpool / eazycars

Zugang zu renommierter
digitaler Vermagens-
verwaltung ohne § 34 f:
Solidvest / DIE

23]

27

Q

Delegierung des Finanzie-
rungsgeschiftes an
professionellen Partner
mit Provisionsteilung ohne
eigene Zulassung:
Finanzierung Select

Rechtlicher Beistand fiir
Makler und dessen
Kunden: Maklerprotect

Sicherung des Ruhe-
standes inkl. Hinterbliebe-
nen-Versorgung:
Maklergarantierente

Notfallprogramm zur
Bestandssicherung fiir un-
vorhersehbare Ereignisse
(Unfall, Herzinfarkt etc.):
Bestandsparkplatz

Cross-5elling auBerhalb
des Versicherungsmarktes:

ProCheck 24 %

Personlicher qualifizierter
Ansprechpartner:
Expertenwissen

z.B. BAV & Gewerbe

€D weiterbildung,
aktuelle Infos, per-

sonlicher Austausch

mit Maklerkollegen:
Malkler-meets-Company,
Partnertage &
Online-Schulungen

Langjdhrige Expertise,
Vernetzung von Kaufer
und Verkaufer, seridse
& kostenlose Bestands-
bewertung:
Bestandshorse

Insolvenzsicherheit
des Dienstleisters:
Tochter der
SIGNALIDUNA

Einfacher Zugang
zum . Rundum-
Service” ohne
laufende Kosten &
Gebiihren:

keine Aufnahme-
kosten & keine Um-

satzvoraussetzungen

Personlicher
Erfolgscoach:
Regionale
Maklerbetreuung




WARUM SEHEN WIR UNS ALS

»ERSTE WAHL FUR QUALITATSMAKLER%?

DER SERVICEPARTNER FUR
QUALITATSMAKLER
IN ALLEN BEREICHEN!




Mehr Infos

UNSERE PARTNERTAGE =

Besser. Weiter. Bilden.

Termine Partnertage 2022

jeweils von ca. 10.00 bis 15.00 Uhy,
Online / Zoom-Videokonferenz

11. Februar 2022
25. Marz 2022
29. April 2022

3.Juni 2022
22, Juli 2022
9. September 2022
21. Oktober 2022

25. November 2022

HIER GEHT‘S ZUR
ANMELDUNG:

www.sdv.ag/veranstaltungen/
partnertage

SERVICEPARTMER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG




Zeit

10:00 -
11:00 Uhr

11:00 -
12:00 Uhr

12:00 -
12:15 Uhr

12:15 -
13:15 Uhr

13:15 -
14:15 Uhr

AGENDA

Themen

Jahresruckblick 2021 & Ausblick 2022

Die Alte Leipziger Leben 2022 -
mit Schwung ins neue Jahr

PAUSE

Die beste Investition fiir meine Gesundheit -
Premium Med

Vorstellung SIGGI 2.0 -
Nachhaltigkeit als Erfolgssiegel

Gesellschaft

Gerhard Lippert
Vorstand SDV AG

Christian Hasch
Mathias Meier
Alte Leipziger

Holger Dowe
DKV

Stefanie Abels
Kristina Kleiman
SIGNAL IDUNA

60

Min.

60

Min.

SERVICEPARTNER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG






Zeit

10:00 -
11:00 Uhr

11:00 -
12:00 Uhr

12:00 -
12:15 Uhr

12:15 -
13:15 Uhr

13:15 -
14:15 Uhr

AGENDA

Themen

Jahresruckblick 2021 & Ausblick 2022

Die Alte Leipziger Leben 2022 -
mit Schwung ins neue Jahr

PAUSE

Die beste Investition fiir meine Gesundheit -
Premium Med

Vorstellung SIGGI 2.0 -
Nachhaltigkeit als Erfolgssiegel

Gesellschaft

Gerhard Lippert
Vorstand SDV AG

Christian Hasch
Mathias Meier
Alte Leipziger

Holger Dowe
DKV

Stefanie Abels
Kristina Kleiman
SIGNAL IDUNA

60

Min.

60

Min.

SERVICEPARTNER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG



Ausblick 2022
SAVE THE DATES or:

Besser. Weiter. Bilden.
3 ~
{ \ A |
R ’1 !

4 MAKLER MEETS

COMPANY

HIER GEHT‘S ZUR
ANMELDUNG:

www.sdv.ag/
makler-meets-company

K\

Termine Makler-meets-Company 2022

jeweils von €a. 10.00 bis 16.00 Uhr

www.sdv.ag/
makler-meets-company-on-the-road

D ON THE ROAD
ONLINE ON THE ROA Herbst-Tour

sommer-Tour

15. Marz 2022

10. Mai 2022

11. Oktober (Leipzig)
13. Oktober (Hamburg)
18. Oktober (Kdln)
20. Oktober (Augsburg)

28.Juni (Leipzig)
30.Juni (Hamburg)

6. September 2022 5.Juli (Ksln)

29.November 2022 T Juli (Augsburg)

SERVICEPARTNER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG




Sie haben Fragen?
Wir sind persoOnlich flur Sie da!

GERHARD LIPPERT SVEN-ERIK SYGUSCH
Vorstand Vertrieb Vorstandsbeauftragter
ANSPRECH- gerhard.lippert@sdv.ag sven.sygusch@sdv.ag

PARTNER

STEFAN EISENMANN SYLVIA MI;REINECKE
Leiter Maklervertrieb / Std Maklerbetreuerin / Nord

stefan.eisenmann@sdv.ag sylvia.reinecke@sdv.ag -
SERVICEPARTNER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG
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IMMER
UP-TO-DATE
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Gerhard Lippert
Vertriebsvorstand SDV AG

SERVICEPARTNER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG




