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Experte fur Nachfolgelosungen
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+49 (0) 172 7481833

SDV AG 2



Ruhestandsplanung fur Makler*innen

- [ &

Verkauf?

19.07.2021 SDV AG 3
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VERSICHERUNGSMAKLER AG

Laut GDV / DIHK waren Ende 2020 45.062 Versicherungsmakler registriert

Der Vermittler ~ NEU: E-Paper Abo bAV-und Vorsorge  VersR-BLOG Redaktion Stellenmarkt ~ Mediadaten

Bundesverband

Deutscher SUCHE Vel'SiCherungS PHehen

Versicherungskaufleute e.V. 1
8 UBER DEN BVK LEISTUNGEN THEMEN ertSChaftHEUTE

O

Die VERMITTLER

SCHLAGLICHT ~ UNTERNEHMEN & MANAGEMENT ~ MARKTE & VERTRIEB ~ POLITIK & REGULIERUNG ~ KOPFE & POSITIONEN

Startseite » Markte & Vertrieb » Spal oder Muss? Mehrheit der Makler plant uber das hinaus

SpaB oder Muss? Mehrheit der Makler plant iiber das gesetzliche ( TAGESREPORT; abory
Rentenalter hinaus weiterzuarbeiten

23, Juli 2020

24.10.2018 | Pressemitteilung

Versicherungsmakler: Bestandsverkaufe
scheitern am Kaufpreis

Die demografische Situation des Versicherungsvertriebs und speziell der von einzelnen Versicherern
unabhingigen Maklern wird immer schwieriger. Schatzungen zufolge liegt das Durchschnittsalter der
Versicherungsmakler mittlerweile deutlich iiber 5o Jahre, mindestens die Hilfte wird in den néchsten
10-15 Jahren das Ruhestandsalter erreichen. Die zunehmende Regulierung und fortgesetzte

Diskussionen um Einschnitte bei den Provisionen und Courtagen senken die Attraktivitit des

Vensicherungs
wirtschaft

Berufsstands, der Nachwuchs bleibt aus.

Existenzgriinder werden abgeschreckt

»Noch vor gut etwas mehr als einem Jahrzehnt reichte eine Gewerbeanmeldung zur

Existenzgriindung aus*, so BVK-Vizeprisident Andreas Vollmer. ,Heute miissen sich Nachwuchs- Linus Sehitz auf Pixabay
M akler mit einer I(OI']’] plexen Vers ‘Chem mgsver‘mebsnchtllme |DD’ einer EU- Wenn es um die Altersvorsorge der Kunden geht, gelten Makler und Vermittler als kompetente Ansprechpartner. VERANSTALTUNGEN

H H - Gehtes a"EdengS um die eigene Nacnfolgeregelung, sieht es duster aus, wie eine aktuelle Analyse der Policen
Datenschutzgrundverordnung, erheblichem Zusatzaufwand bei der Beratung zu Lebens- und o g

Direkt Gruppe zeigen will
Krankenversicheriinoen weoen der Niedriozincen 1ind fortoesetzten Anoriffen des Akticlo F aon i Nomictioumosg




SERVICEPARTNER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG

Es gibt aber noch eine andere Situation die jeden treffen kann...

Wegen Krankheit
geschlossen!

« Wir bitten um lhr Verstandnis. .

.. und mit der man sich beschaftigen sollte!



Maklergarantierente - Wir sind die Erfinder!

1. Augsburger

Erste “en bloc” Maklerkongress - Thema: Expertentour
Bestandsulbertragungen “Kauf und Verkauf von Maklergarantierente 2.0
Bestanden”

2010 2015 2019
. 1 1 [ "] [ "
2012 2016 2021

2. Augsburger
Erste Ideen flr ein Maklerkongress - Thema: Einfuhrung der
Makler-Rentenmodell “Alles rund um das profitable Maklerrente MAXX
Maklerunternehmen”
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Checldiste — Bestandsverkauf

Gesellschaften; Vermittlernummer; Courtagesatze (AP/FP/BP); Vertrag
nach § 84 ader §93 = Anlage 1 (Kooperation Versicherungsg
Poolanbindungen =» Anlage 2 (Kooperation Poolanbindung
sind spezielle Deckungskonzepte vorhanden?

Haftungsvolumen LV / KV(bei Gesellschaft anfordern)

Stornoreserve

Schadensquote

Provisionshbhe € p.a. letzten 3 Jahre

Kundenregion

vollstindige Kontaktdaten vorhanden?

Anzahl vorhandener Kunden und Anzahl vorhandener Vertrige [gesamt)
Vorhandene Maklervertrage (Durchdringung des Bestandes, wie viel Kun
Maklermandat)

bisher genutzten Maklervertrag; Datenschutzerkldrung (1 Exemplar mit:
Iickenlose EDV Historie vorhanden?

§ 61 VWG beachtet (Muster mit einreichen)?

Bestand von Untervermittlern?

Preisvorstellung

vertraulichkeitserklarung < Anlage 3
Angaben zum Unternehmen  <» Anlage 4

SDW Servicepartner der Versicherungsmakler AG, Proviantbachstr,

0000 OpOODOOOCOOCOO0 O
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Gesellsch
nach § 84
Poolanbin
sind spez
Haftungsy
Stornores
Schadens
Provision
Kundenreg
vollstandi
Anzahl vg
Vorhandsg
Maklermyg
bisher ge
lickenlos
§B1VVG
Bestand

Preisvorst

Vertraulig

Angaben

Absender: XXXXX

Max Mustermann
Musterstraie X
K¥ ORT

Ort, Datum

Kooperationsvereinbarung lhres Maklers - Anderung der Betreuung - Weitergabe der Daten

Sehr geehrte(r) Frau / Herr
Ihr bekannter Ansprechpartner in allen Versicherungs- und Finanzangelegenheiten,

WX

WX Bitte DATEN ergénzen
T

IHE-Registrierung:

stelit sich den gednderten Marktgegebenheiten und hat zur Verbesserung der Servicequalitdt eine Kooperation
mit der

SDNV- Servicepartner der Versicherungsmakler AG
Proviantbachstr. 30, B6153 Augsburg
IHE-Registrierung: D-B7E0-MVO00-26

vereinbart, welche®uns bei den administrativen und logistischen Tatigkeiten im Befeich der
Datenverarbeitung, Archivierung, und Weiterbildungsmalinahmen unterstitzt.

Auf Ihren Versicherungsvertrag hat diese Kooperation keinen Einfluss. Ihr Ansprechpartner X¥X bleibt
unverdndert und steht lhnen fir lhre Fragen und Wiinsche jederzeit gerne zur Verfiigung.

Fiir die organisatorische Unterstiitzung durch die S0V AG bendtigen wir auch die Daten lhrer
Wersicherungsvertrage, welche wir von den jeweiligen Versicherungsgesellschaften erhalten. Dabei werden die
datenschutzrechtlichen Bestimmungen eingehalten. In bestimmten Versicherungsbereichen kdnnen unter
Umstanden auch gesundheitsbezogene Daten enthalten sein, z.B. bei Lebens- und Krankenversicherungen.
Dabei werden die datenschutzrechtlichen Bestimmungen eingehalten. Eine Weitergabe der Daten an andere
Personen oder Gesellschaften erfolgt nicht.

Sollten Sie mit der Weitergabe lhrer Daten an die SOV AG zum Zwecke der Durchfiihrung der Kooperation nicht
einverstanden sein, teilen Sie uns dies bitte innerhalb von 14 Tagen ab Zugang dieses Schreibens schriftlich mit.
Wenn wir innerhalb dieser 14 Tage keine schriftliche Ablehnung von Ihnen erhalten, gehen wir davon aus, dass
Sie mit der Weitergabe lhrer Daten an die 50V AG einverstanden sind.

Info: Es kann vorkommen, dass die SOV in Ihrer Police auch als Vermittler/ Kooperationsmakler erscheint.
Fiir Ihre Fragen stehen wir das Versicherungsbiiro XY gerne zur Verfiigung.

Mit freundlichen Griien

Unterschrift

MAX
MUSTERFIRMA

haften

ein

SERVICEPARTNER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG



http://kinder-soforthilfe.de/index.php/warum.35.html

Unsere Expertin fur
Bestandsubertragungen

Nadine Hormann
Nadine.hoermann@sdv.ag
+49 (0) 821 71008 344

SDV AG 8



Bestandsubertragungen ,en Bloc”

4
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Versicherungsgruppe



https://de.wikipedia.org/wiki/Datei:Helvetia_(Versicherung)_logo.svg
https://de.wikipedia.org/wiki/Datei:Basler_Versicherungen_logo.svg

Bestandszahlen auf einen Blick

SERVICEPARTNER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG

Eigenbestand

Sparte
Daten Leben Kranken Sach Gewerbe Kfz Sonstige Gewerbe-Kfz Bausparen | Gesamtergebnis
Summe von Jahres Netto Pramie 309.512,16  361.673,96  102.388,33 76.382,48 B3.188,83 13,00 1.130,45 5.880,00 940.169,21
Anzahl von Jahres Netto Pramie 251 188 442 91 140 2 2 3 1.119
Bestand in Jahresnettoprdamie - Fremdbestand

Sparte
Daten Leben Kranken Sach Gewerbe Kfz Bausparen Gesamtergebnis
Summe von Jahres Netto Prémie | 60.618,04 14.456,02 1.023,92 532,50 479,44 1.396,00 78.505,92
Anzahl von Jahres Metto Pramie 53 26 12 1 2 3 97




Ruhestandsplanung fur Makler

In der Regel rechnet ein Makler, der seinen Bestand verkauft, mit 2 - 3
Jahresnettocourtagen.

Wir bieten Ilhnen zwei attraktive Alternativen -
mit einem lebenslangen Beteiligungsmodell

Profitieren Sie weiterhin an Ihrem Lebenswerk durch unsere Vergutungsmodelle.

Fur die in der Verwaltung der SDV AG befindlichen Versicherungsvertrage ubernehmen
wir eine ordnungsgemalfe und vollstandige Betreuung.

Eine aktive oder passive Kundenpflege durch den Makler ist moglich.

Eine lebenslange ,Rente” aus lhrem Bestand



Lebenslange ,Maklergarantierente”

Sie erhalten mit der ,Maklergarantierente” eine lebenslange Zahlung aus lhrem
aufgebauten Versicherungsbestand.
Somit profitieren Sie weiterhin von lhrem Lebenswerk!

Garantiephase (7 Jahre)

Im ersten Jahr garantieren wir Ihnen bis zu 100% der Vorjahrescourtage, im 2. Jahr bis zu
75% und fur das 3.-7. Jahr erhalten Sie bis zu 50% der zu Beginn erwirtschafteten
Courtage.

Weiterzahlung (Lebenslang)

Fur die folgenden Jahre erhalten Sie bis zu 40% der tatsachlich anfallenden
Courtageeinnahmen.

19.07.2021 SDV AG 12



Lebenslange ,Maklergarantierente”

SERVICEPARTNER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG

1. Phase RechengroRe / Basis % Anteil
1 Jahr Vorjahrescourtage bzw. die zu Beginn erwirtschaftete Courtage 100 %
2 Jahr Vorjahrescourtage bzw. die zu Beginn erwirtschaftete Courtage 79 %
3-7 Jahr | Vorjahrescourtage bzw. die zu Beginn erwirtschaftete Courtage 50 %
2. Phase
ab 8 Jahr tatsachliche Courtageeinnahmen 40 %
“Maklergarantierente”
100
90 N
80 AN
70 AN P
60 N 1. Phase
50 N, s > o o 2. Phase
40 T~ N * * N N N N
30
20
10
0

1. Jahr 2. Jahr 3. Jahr 4. Jahr 5. Jahr 6. Jahr 7. Jahr 8. Jahr 9. Jahr 10. 11. 12. 13. 14. 15.

——\Vergutung in Prozent
Jahr Jahr Jahr Jahr Jahr Jahr



Klassischer Verkauf, Einmalzahlung
Gehen wir von 100.000 € Courtageerlose aus, ergibt sich bei einem
Verkaufsfaktor von 3,0 ein einmaliger Verkaufspreis von 300.000 €.

Maklergarantierente

Bei Inanspruchnahme der ,Maklergarantierente” erreichen Sie bereits in der
Garantiephase eine Rente 425.000 €!

Tatsachlich erfolgt eine lebenslange Zahlung!



Der bestehende Ergebnisabfiihrungsvertrag mit der

SIGNAL IDUNA Holding steht fiir ein hohes Mal} an Sicherheit!

1 Jahr
2 Jahr
3 Jahr
4 Jahr
5 Jahr
6 Jahr
7 Jahr
8 Jahr
9 Jahr
10 Jahr
11 Jahr
12 Jahr
13 Jahr
14 Jahr
15 Jahr

Verkaufs-
erlose

300.000,00 €

300.000,00 €

Rentenanteil
Courtage- fiktiver fiktiver nach dem Renten-
erlésg Bestands- Bestandsabrieb Makler- erwartun a
abrieb in % in EURO garantie- g pa.
modell in %
100.000,00 € 100 % 100.000,00 €
100.000,00 € 75 % 75.000,00 €
100.000,00 € 50 % 50.000,00 €
100.000,00 € 50 % 50.000,00 €
100.000,00 € 50 % 50.000,00 €
100.000,00 € 50 % 50.000,00 €
100.000,00 € 50 % 50.000,00 €
90.000,00€ 10,0% 10.000,00 € 40 % 36.000,00 €
81.000,00 € 10,0% 9.000,00£€ 40 % 32.400,00 €
72.900,00 € 10,0% 8.100,00 € 40 % 29.160,00 €
65.610,00 € 10,0% 7.29000€ 40 % 26.244 00 €
59.049,00 € 10,0% 6.561,00€ 40 % 23.619,60€
53.144 10 € 10,0% 5904 90£€ 40 % 21.257 64 €
47 829,69 € 10,0% 531441 € 40 % 19.131,88 €
43.046,72 € 10,0% 478297 € 40 % 17.218,69 €
630.031,80 €

J

Garantiephase

Weiterzahlung

SERVICEPARTNER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG

425.000,00 €

205.031,80 €

+ X €



Einfach Darstellung mit Betrachtungsweise auf 15 Jahre

700.000,00

600.000,00

500.000,00

400.000,00

300.000,00

200.000,00

100.000,00

0,00

Steigerung
von 110%
IHR
MEHRWERT
mit der = 2.Phase
»Makler- = 1. Phase
Kaufpreis

einmaliger Kaufpreis Option "Maklergarantierente"

SERVICEPARTNER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG




Vertrauen wird belohnt

Makler, die bereits seit drei Jahren vor Beginn der ,Maklergarantierente” mit der SDV AG
aktiv zusammenarbeiten, profitieren von einer hoheren garantierten ,Rente” aus lhrem
Versicherungsbestand.

Garantiephase

Im ersten Jahr garantieren wir Ihnen bis zu 100% der Vorjahrescourtage, im 2. Jahr bis zu
80% und fur das 3.-7. Jahr erhalten Sie bis zu 55% der zu Beginn erwirtschafteten
Courtage.

Weiterzahlung Lebenslang

FUr die darauffolgenden Jahre erhalten Sie bis zu 40% der tatsachlich anfallenden
Courtageeinnahmen.

19.07.2021 SDV AG 17



Za
Lebenslange ,Maklerrente MAXX" @
e

Sie erhalten mit der ,Maklerrente MAXX" eine lebenslange Zahlung aus lhrem
aufgebauten Versicherungsbestand.

Somit profitieren Sie weiterhin von lhrem Lebenswerk!

Hochstrenten-Garantie

Die SDV AG garantiert die Zahlung der hochsten Maklerrente am Markt

Bis zu 100% lhrer aktuellen Courtagen werden aus dem tatsachlichen Provisionseingang
bei der SDV AG als Rente an Sie ausbezahlt.

19.07.2021 SDV AG 18



Was heilt bis zu ... 100%

Nicht jeder Vertrag / jeder Bestand ist bei der
Maklergarantierrente / Maklerrente MAXX Rentenfahig!

Beispiele:

KFZ

Gewerbevertrage mit hohen Einzelbeitragen
LV / KV - lastige Bestande

Berlcksichtig werden muss auch ein evtl. noch vorhandenes
Haftungsvolumen aus LV / KV Vertragen vs. vorhandene Stornoreserve

Auch mussen Mindest-Bestands-Grofden beachtet werden... (mind.12.000 €)

19.07.2021 SDV AG 19



Aktives oder Passives Weiterarbeiten

Der Makler kann sich nach Belieben aktiv oder passiv in die
Kundenpflege und Betreuung einbringen:

— Aktiv: Mitbetreuung / Neugeschaft
Zulassung § 34d und Berufshaftpflichtversicherung notwendig
Beratung bzw. Vermittlung ausschliel3lich tber die SDV AG madglich

— Passiv: , Tippgeber-Vereinbarung®

Zulassung § 34d und Berufshaftpflichtversicherung nicht mehr notwendig keine
Beratung bzw. Vermittlung moglich

19.07.2021 SDV AG 20



VERSICHERUNGSMAKLER AG

Es gibt aber noch eine andere Situation die jeden treffen kann...

« Wir bitten um lhr Verstandnis. .

.. und mit der man sich beschaftigen sollte!



Unsere SDV - Maklervorruhestandslosung

Sie sind junger als 65 Jahre und wollen / mussen geschaftlich kirzer treten oder sich
spezialisieren?

Hierfur bieten wir Ihnen ab 58 Jahren unsere SDV Maklervorruhestandslosung an!
= Weiterzahlung von 50 % der Courtageeinnahmen an den Makler
- Betreuung erfolgt zu 100 % durch die SDV AG

- Neugeschaft weiterhin moglich (§34d natig)

—> Fur die Berechnung der spateren Maklergarantierente werden 100 % der
Courtageeinnahmen gewertet (ohne AP LV/KV/KF2Z).

19.07.2021 SDV AG 22



SDV
Bestandsparkplatz .

Der Bestand kann bis zur Wiederaufnahme des Geschaftsbetriebes oder bis
zum Rentenbeginn bei der SDV AG geparkt werden.

Beratung und Betreuung Gbernimmt die SDV AG

Als Maklervorruhestandslosung moglich ab dem 58 Lebensjahr
(Bewertung fur Rentenbasis)

Bei Krankheit oder Anderung des Geschéaftsmodells auch vorher

Fur Kleinst-Bestande machen wir Ihnen ein Angebot fur eine Abschlagszahlung

Hochstdauer = 7 Jahre




SDV
Bestandsparkplatz .

Garantierte Bestandseinnahmen wahrend des ,PARKENS*

Die garantierte Vergutung ergibt sich aus den erzielten Courtageeinnahmen der SDV AG,
welche mit dem Ubertragenen Versicherungsbestand erwirtschaftet werden.

Hiervon erhalten Sie in den ersten 7 Jahren garantiert 50% der tatsachlichen

Courtageeinnahmen.
Bestand jederzeit an den Makler Ruckubertragbar.

Hochstdauer = 7 Jahre
Angebot einer Einmalzahlung fir Kleinst-Bestande

Ab dem 8. Jahr 40 % der tatsachlichen Courtageeinnahmen.
Bestand geht an die SDV AG.
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Maklergarantie Rente

W 4

Maklerrente MAXX - Neu ab 01.2021

App + Kundenvertragsverwaltung

Auszahlung Stornoreserve mboglich

Begrenzung der BU in LV/KV

Bewertung aus Jahrescourtage vor Rentenbeginn
Cash Option

Das Original

Einhaltung DSGVQ / Unterstitzung bei Vorbereitung
Einkommensart

Garantiezeit

Héchstrentengarantie

Gebiihren fiir EDV etc.

Hinterbliebenenrente

Kleinstbesténde méglich

Lebenslange Rente / Partizipation
Lebensnachweis 1 x p.a.

LY Dynamik

Maklervorruhestandsregelung

Mitarbeit méglich

Neugesch&ft méglich

Qualifizierte Sachbearbeitung vs.unbekannte Dritte
Rente mit §34 d

Rente ohne § 34 d

Rentenhdhe

Rentenreduzierung durch Storno

Rickwirkende V5SH bis 30 Jahre méglich
Transparenz + alles unter einem Dach
Zahlungssicherheit

zusétzliche Geblhren nach Aufuwand

Kunden + Makler App; Portalzugriff

ja

nein

ja, Sach + Bepro LV/KV; KFZ wird teilw. weitergereicht

ja, bei plétzlichem Geldbedarf

Erfinder der Maklergarantierente

ja, Vollstandig

Provision / Leibrente

7 Jahre ab Rentenbeginn

nein

keine

84 Monate ab Tod, max 167 Monate

ja, individuell

7 Jahre Garantie, danach lebenslange Courtagepartizipation
nicht notwendig

ja, individuell

ja, flexibel

ja, nach Wunsch und Laune

ja, separate ¥YM Nummer

Betreuung durch Angestellte der SDV AG

ja

ja

100 % /75 % [ 50 % aus Bestands-Courtage vor Renteneintritt
ab 10 9% Stornogquote gegenliber Vorjahr, max. 15% Storno
ja, empfehlenswert

ja, voller Zugriff auf Kundenverwaltung

ja, Tochter der 51 Holding

nein

Kunden + Makler App; Portalzugriff

ja

nein

Bewertung aus tatsdchlichem Eingang
ja, bei plétzlichem Geldbedarf
Erfinder der Maklergarantierente

ja, Vollsténdig

Provision / Leibrente

keine

ja

keine

12 Monate ab Tod

ja, individuell

ja

nicht notwendig

ja, individuell

ja, flexibel

ja, nach Wunsch und Laune

ja. separate YM Nummer

Betreuung durch Angestellte der SDV AG
ja

ja

bis zu 100 % aus Bestands-Courtage
ja

ja, empfehlenswert

ja, voller Zugriff auf Kundenverwaltung
ja, Tochter der Sl Holding

nein®

* Kosten wie bei evtl. vorliegendem Mitbewerber-Angebot
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SDV
?

lhre Fragen



SERVICEPARTNER DER
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Maklergarantie Rente

W 4

Maklerrente MAXX - Neu ab 01.2021

App + Kundenvertragsverwaltung

Auszahlung Stornoreserve mboglich

Begrenzung der BU in LV/KV

Bewertung aus Jahrescourtage vor Rentenbeginn
Cash Option

Das Original

Einhaltung DSGVQ / Unterstitzung bei Vorbereitung
Einkommensart

Garantiezeit

Héchstrentengarantie

Gebiihren fiir EDV etc.

Hinterbliebenenrente

Kleinstbesténde méglich

Lebenslange Rente / Partizipation
Lebensnachweis 1 x p.a.

LY Dynamik

Maklervorruhestandsregelung

Mitarbeit méglich

Neugesch&ft méglich

Qualifizierte Sachbearbeitung vs.unbekannte Dritte
Rente mit §34 d

Rente ohne § 34 d

Rentenhdhe

Rentenreduzierung durch Storno

Rickwirkende V5SH bis 30 Jahre méglich
Transparenz + alles unter einem Dach
Zahlungssicherheit

zusétzliche Geblhren nach Aufuwand

Kunden + Makler App; Portalzugriff

ja

nein

ja, Sach + Bepro LV/KV; KFZ wird teilw. weitergereicht

ja, bei plétzlichem Geldbedarf

Erfinder der Maklergarantierente

ja, Vollstandig

Provision / Leibrente

7 Jahre ab Rentenbeginn

nein

keine

84 Monate ab Tod, max 167 Monate

ja, individuell

7 Jahre Garantie, danach lebenslange Courtagepartizipation
nicht notwendig

ja, individuell

ja, flexibel

ja, nach Wunsch und Laune

ja, separate ¥YM Nummer

Betreuung durch Angestellte der SDV AG

ja

ja

100 % /75 % [ 50 % aus Bestands-Courtage vor Renteneintritt
ab 10 9% Stornogquote gegenliber Vorjahr, max. 15% Storno
ja, empfehlenswert

ja, voller Zugriff auf Kundenverwaltung

ja, Tochter der 51 Holding

nein

Kunden + Makler App; Portalzugriff

ja

nein

Bewertung aus tatsdchlichem Eingang
ja, bei plétzlichem Geldbedarf
Erfinder der Maklergarantierente

ja, Vollsténdig

Provision / Leibrente

keine

ja

keine

12 Monate ab Tod

ja, individuell

ja

nicht notwendig

ja, individuell

ja, flexibel

ja, nach Wunsch und Laune

ja. separate YM Nummer

Betreuung durch Angestellte der SDV AG
ja

ja

bis zu 100 % aus Bestands-Courtage
ja

ja, empfehlenswert

ja, voller Zugriff auf Kundenverwaltung
ja, Tochter der Sl Holding

nein®

* Kosten wie bei evtl. vorliegendem Mitbewerber-Angebot
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