
Die SDV AG
Ihr starker Partner nach dem White-Label-Prinzip

Die SDV Servicepartner der Versicherungsmakler AG wurde im 

September 2009 als Tochterunternehmen der SIGNAL IDUNA Hol-

ding mit Sitz in Augsburg gegründet. Wir verstehen uns als erster 

echter Servicedienstleister für Versicherungsmakler, Maklerunter-

nehmen sowie für Bankvertriebe und bieten als Schnittstelle zwi-

schen Gesellschaften und Maklern Zugriff auf insgesamt über 300 

Gesellschaften.

… unterstützen wir in Ihrer täglichen Arbeit. Wir nehmen Ihnen die ad-

ministrativen Aufgaben ab, die bei der Beratung Ihrer Kunden anfal-

len, und bieten eine optimale Unterstützung im Vertrieb. Über nütz-

liche Softwarelösungen und Apps stellen wir Ihnen alles bereit, was 

Sie für die Beratung beim Kunden brauchen. Ziel ist es, dass Sie mehr Zeit 

für das haben, was Sie als Makler auszeichnet: eine gute Kundenbera-

tung und -betreuung.  

A u c h  o n l i n e  z u  f i n d e n :  www.sdv.ag

SDV Servicepartner der Versicherungsmakler AG

Proviantbachstraße 30

86153 Augsburg

Telefon 0821 / 71 008 -0

Fax  0821 / 71 008 -999

E-Mail  info@sdv.ag

kontakt

Rufen 
Sie uns 

noch heute 
an!

VorSTAND
Thomas Müller (links)
Gerhard Lippert (Mitte)

SprecHer DeS 
VorSTANDS
Armin Christofori (rechts)

Sie alS unSeren Partner ...

DaS übernehmen 
wir alleS für Sie !

33 gute gründe
Warum die SdV aG

iHr perfekter partner iSt



GemeinSam erfolGreicH

eine starke 
Partnerschaft

Kostenlose Nutzung  

von Vergleichsrechnern: 

Software, Nafi, Sniver,  
Gewerberechner

1

Erhöhung der Bestands­

einnahmen und der 

Vertragsdichte:  

Maklervertrags- und
Optimierungs-
service

3

Minimierung 

der Maklerhaftung: 

Rechtssicherer 
Maklervertrag

5

Maklerbüro für die 

Hosentasche weltweit 

einsetzbar:  

myinsure 
Makler-App

7

24 Stunden Online­ 

Beratung inkl. digitaler 

Unterschrift vom Kunden:  

myinsure Remote (Bridge)

9

Übernahme Ihrer Kunden­ 

& Vertragsverwaltung,  

digital und datensicher: 

Maklerverwaltungs- 
programm iWM

2

Moderner Auftritt beim 

Kunden durch kostenlosen  

digitalen Kundenordner: 

myinsure Kunden-App

8

Einfaches zeitsparendes 

Abrechnungssystem: 

Abrechnung über alle  
Sparten und Gesellschaften; 
digitale Darstellung

10

Unterstützung in der 

täglichen Arbeit:  

ist-Stand-Analyse / 
Bestandsaufnahme-
formular

4

Zusätzliche Einnahmen 

durch duale Vergütung:  

Servicevereinbarung ohne 
Verwaltungsaufwand

6

Zeitsparende und schnelle 

Konsolidierung & 

Digitalisierung Ihrer  

Bestände im Code of  

Conduct: BÜ en Bloc

11

Erstklassige Deckungs­

konzepte im privaten 

Sachbereich im eigenen 

Policen­Eindruck: 

Manufaktur Augsburg 
GmbH

12

Größtmögliche Sicherheit 

Ihrer Kunden­ & 

Vertragsdaten: 

Lampertz-Zelle

13

Verwaltung der Weiter­

bildungspflicht: 

Trusted Partner 
Gut Beraten

14

Kundengewinnung 

über Homepage: 

endkundenrechner für 
Maklerhomepage

15

Sichtbarkeit im 

Internet durch digitale 

Visitenkarte: 

myinsure Footprint

16

Eigene digitale regel­

mäßige Kundenzeitschrift: 

myinsure News

17

Automatische 

Kunden akquise:  

myinsure Kampagne

18

Zeitersparnis – bei Anruf 

Angebot, schnelle fachli­

che Unterstützung beim 

Kundentermin: 

Angebots-
Sofortservice

19

Umsatzpotenzial zu hoch­

wertigen Gewerbekun­

den, Haftungsentlastung: 

Gewerbeservice vor Ort 
(Gutachtenservice)

20

Umsatzunabhängiger  

Zugang zu attraktiven All­ 

Inclusive­Fahrzeugan­

geboten für Makler und 

Familie: 

Fleetpool / eazycars

21

Zugang zu renommierter 

digitaler Vermögens­

verwaltung ohne § 34 f: 

Solidvest / DJe

22

Delegierung des Finanzie­

rungsgeschäftes an  

professionellen Partner 

mit Provisionsteilung ohne 

eigene Zulassung: 

Finanzierung Select

23

Rechtlicher Beistand für 

Makler und dessen  

Kunden: Maklerprotect

24

Sicherung des Ruhe­

standes inkl. Hinterbliebe­

nen­Versorgung: 

Maklergarantierente

25

Notfallprogramm zur 

Bestandssicherung für un­

vorhersehbare Ereignisse 

(Unfall, Herzinfarkt etc.): 

Bestandsparkplatz

26

Cross­Selling außerhalb 

des Versicherungsmarktes: 

ProCheck 24

27

Persönlicher qualifizierter 

Ansprechpartner: 

expertenwissen  
z. B. BAV & Gewerbe

28

Weiterbildung,  

aktuelle Infos, per­

sönlicher Austausch 

mit Maklerkollegen: 

Makler-meets-Company, 
Partnertage &  
Online-Schulungen

29

Langjährige Expertise, 

Vernetzung von Käufer 

und Verkäufer, seriöse 

& kostenlose Bestands­

bewertung: 

Bestandsbörse

30

Insolvenzsicherheit 

des Dienstleisters: 

Tochter der 
SiGNAL iDuNA

31

Einfacher Zugang 

zum „Rundum­

Service“ ohne  

laufende Kosten & 

Gebühren: 

keine Aufnahme- 
kosten & keine um-
satzvoraussetzungen

32

Persönlicher 

Erfolgscoach: 

Regionale 
Maklerbetreuung

33


