
Das erwartet Dich:

> ��Vierwöchige „New Employee School“ zur perfekten Vor­
bereitung auf den Vertriebsalltag eines Vertriebsleiters

> �Eine echte Work-Life-Balance ist uns wichtig und wird 
durch Vertrauensarbeit gewährleistet.

> �Teambuilding ist uns wichtig, weshalb wir regelmäßig 
Events für unsere Mitarbeiter planen.

> �Harte Arbeit wird entsprechend unseres Gehalts- 
modells belohnt.

> �Ein familiäres Arbeitsumfeld.

> �Alle Wege führen nach Rom: Bei uns erhältst du  
vielfältige Weiterbildungs- und Karriereoptionen.

Deine Benefits bei der SDV Gruppe:

> �Jobrad: 50 %-iger Arbeitgeberzuschuss bei einem  
Rad bis 3.000,00 Euro

> �31 Tage Urlaub 

> �Betriebliche Altersvorsorge inkl. Arbeitgeberzuschuss

> �Firmenhandy

Interesse bekommen?

Wir bieten Dir ein attraktives sowie professionelles und  
angenehmes Umfeld. B i t t e  s e n d e  D e i n e  v o l l s t än ­
di g e n  u n d  au s s a g e k r ä f t i g e n  U nt e r l a g e n  
i n k l .  G e h a l t s v o r s t e l l u n g  an :
 
To b i a s . M a s u c h @ s dv. a g
m o b i l :  0 1 5 1  1 1 2 2  2 5 6 5

Gerne kannst Du Dich über WhatsApp bewerben. 
Sende uns ein kurzes Video, indem Du erklärst, warum die­
ser Job zu Dir passt und was wir von Dir erwarten dürfen. 
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SDV Gruppe
Personalabteilung, Proviantbachstr. 30, 86153 Augsburg, Telefon: 08 21 / 71 008 -712

w w w. s dv. a g

Die SDV Gruppe mit Sitz in Augsburg ist Schnittstel-
le zwischen Versicherungsmakler und Versicherungs-
gesellschaften. Für den Versicherungsmakler werden 
Dienstleistungen erbracht, die das Alltägliche verein-
fachen und ihn bei allen administrativen Aufgaben 
unterstützen.

Deine Aufgabenfelder:

> �Workshops und Coaching in der Umsetzung  
von Kampagnen

> ��Verbesserung von Geschäftsprozessen der  
Versicherungsmakler

> �Entwicklung und Optimierung von Geschäftsmodellen

> �Vertriebliche Strategieentwicklung zur Gewinnung  
von neuen Versicherungsmaklern und Banken- 
vertrieben § 93HGB

> �Einführung der Makler in die digitale Software- 
landschaft der SDV AG

> �Aktiver Aufbau von Accounts (Versicherungsmakler) 
bestimmt deinen Alltag

Das bringst Du mit:

> �Hands-on-Mentalität

> �Ein Netzwerk in die Finanz-, und  
Versicherungswelt

> �Gutes Know-how im Bereich Versicherungen 

> �Erfahrung im Maklervertrieb wünschenswert

> �Unternehmerisches Denken & Handeln

> �Intrinsische Motivation 

> �Reisebereitschaft

Vertriebsleiter/in
(M/W/D) VOLLZEIT – HOMEOFFICE

Wir suchen:

Bewerbung über 

WhatsApp:

0151 
1122 2565


