AGENDA

MAKLER-MEETS-COMPANY

Kundenorientierte Kommunikation fur bedarfsgerechte Versicherungsberatung 2024 - Teil 1

GoTo Webinar am 06. Februar 2024 von 10:00 - 14:15 Uhr
Lerninhalt -Privat-Vorsorge-Lebens-/Rentenversicherung

SERVICEPARTNER DER
VERSICHERUNGSMAKLER AG

Referent/in WB-Zeit
Uhrzeit Thema & Lerninhalt in
Gesellschaft .
Minuten
Aktuelles aus der SDV Welt
Standards flr kundenorientierte Kommunikation im Versicherungsbetrieb Tobias Masuch
10:00 - 12:00 anwenden sowie Versicherungsspezifische Beratungs- & Angebotssoftware SDV AG 120
einsetzen, um Versicherungsnehmer ganzheitlich & situationsgerecht beraten
zu kénnen.
12:00 - 12:15 PAUSE
. _ Sl Pyr Invest - die Fopdspollce ohne Garantllen Kristina Kleiman
12:15-12:45 Rahmenbedingungen der Fondspolice ohne Garantie kennen & die Chancen , 30
. . Signal Iduna
am Markt erkennen & den Anlagehorizont erweitern.
Fonds modern, Fondspolice mit Garantie fiir alle . e
. Till Schéppe
Bereiche
Volkswohl-Bund
12:45 - 13:15 Einflihrung & Erweiterung des Produktwissens zum Thema Fondspolicen Lebensversicherung AG 30
durch verschiedene Topfhybridmodelle sowie moderner Garantie.
Wer ist der beste Biometrie-Versicherer 2024?
13:15 - 13:45 Preis runter- Leistung rauf Monika Ernst 30
' ' Das Wissen (iber die Biometrie-Produkte der Risikolebensversicherung Dialog
erweitern, Bedingungen dazu erkennen & dem Kunden vermitteln kénnen.
Neuigkeiten aus dem Hause Canada Life
was gibt's im Jahr 2024 .
13:45 - 14:15 Kenntnisse uber einen etwas anderen Vertriebsansatz, die Kunden tber die Markus Zinser 30
Vorziige der fondsgebundenen Rentenversicherung aufzuklaren. Canada Life
Die Teilnehmer klassifizieren die vorgestellten Konzepte der
renditeorientierten Anlage und beurteilen den Mehrwert fiir den Kunden.

SDV Servicepartner der Versicherungsmakler AG
Proviantbachstraflie 30
86153 Augsburg




