
Darauf kannst Du Dich bei uns freuen:

> �Bei uns erwartet Dich ein langfristiger, sicherer Arbeits-
platz mit abwechslungsreichen Aufgaben in einem  
immer interessanter werdenden Marktumfeld.

> �Die besten Kolleg:innen der Welt

> �Teambuilding ist uns wichtig, weshalb wir regelmäßig  
Mitarbeiterevents planen

> �Ein attraktives Gehalt 

> �Alle Wege führen nach Rom: Bei uns erhältst Du viel-
fältige Weiterbildungs- und Karrieremöglickeiten

Deine Benefits bei der SDV Gruppe:

> �100 % Tätigkeit aus dem Homeoffice 

> �Wochenarbeitszeit von 20 bis 40 Stunden möglich –  
so wie es zu Deinem Leben passt

> �31 Tage Urlaub 

> �Betriebliche Altersvorsorge inkl. Arbeitgeberzuschuss

> �Jobrad

> �Vierwöchige „New Employee School“ zur perfekten  
Vorbereitung auf den Vertriebsalltag

Interesse bekommen?

Wir bieten Dir ein attraktives, professionelles und angeneh-
mes Umfeld. B i t t e  s e n d e  D e i n e  v o l l s t än di g e n  
u n d  au s s a g e k r ä f t i g e n  U nt e r l a g e n  i n k l .  
G e h a l t sv o r s t e l l u n g  an :
 
v e r t r i e b @ s dv. a g
Te l e f o n : 0 8 2 1  7 1 0 0 8 0 - 8 5 4

Gerne kannst Du Dich über WhatsApp bewerben. 
Sende uns ein kurzes Video, indem Du erklärst, warum  
dieser Job zu Dir passt und was wir von Dir erwarten dürfen. 
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SDV Gruppe
Personalabteilung, Proviantbachstr. 30, 86153 Augsburg, Telefon: 0821 71008-854

w w w. s dv. a g

Die SDV Gruppe mit Sitz in Augsburg ist Schnittstel-
le zwischen Versicherungsmakler und Versicherungs-
gesellschaften. Für den Versicherungsmakler werden 
Dienstleistungen erbracht, die das Alltägliche verein-
fachen und ihn bei allen administrativen Aufgaben 
unterstützen. 

Deine abwechslungsreichen Aufgabenfelder:

> �Telefonische Terminvereinbarung, -planung und  
-koordination der Außendienstmitarbeiter:innen

> �CRM-System (Pidedrive) Daten- und Kundenverwaltung

> �Konsequente Umsetzung der Unternehmensstrategie  
zur Gewinnung neuer Versicherungsmakler

> �Aktiver Aufbau von Accounts (Versicherungsmakler)  
bestimmt Deinen Alltag

Deine Fähigkeiten:

> �Ob mit einer abgeschlossenen kaufmännischen  
Ausbildung oder als talentierter Quereinsteiger:in –  
bei uns bist Du willkommen.

> �Du hast schon erste Erfahrung im Vertrieb?  
Wunderbar! Wenn nicht, auch kein Problem!

> �Du arbeitest gerne dienstleistungsorientiert und 
hast Spaß am Telefonieren.

> �Sehr gutes deutsch 

> �Fähigkeit, schnell auf Kundenbedürfnisse  
zu reagieren

> �Unternehmerisches Denken & Handeln

> �Intrinsische Motivation

> �Hands-on Mentalität 

Account Manager
(M/W/D) B2B – remote – VOLLZEIT / Teilzeit

Wir suchen:

Bewerbung über 

WhatsApp:

0151 
1122 2565


